Unsere Etupfehlung fir Pflegesetten

Die KUBIVENT Hybri




Mehr als Standard.
Das zahlt sich fur Sie aus.

Die bessere Wahl fir Sie und lhre Kunden!

Fiir Pflegebetten miissen Sie als Basisausstattung eine herkommliche
Standard-Schaumstoffmatratze mitliefern.

Tun Sie Ihren Kunden etwas Gutes und profitieren auch Sie gleichzeitig
als Handler davon. Wir empfehlen Ihnen die KUBIVENT HybridCare.

Und das ist die Idee:

Wenn |hr Mitarbeiter das Pflegebett beim Kunden Alternativ bzw. erganzend konnen Sie im Rahmen eines
anliefert, hat er beide Matratzenvarianten im Auto. vorgelagerten Kundentelefonats, z. B. bei der Termin-
Anhand zweier Handmuster erklart er kurz die Vorteile vereinbarung, die KUBIVENT HybridCare ansprechen und
der KUBIVENT HybridCare und informiert dber die dabei den Mehrwert fir den Pflegebedtrftigen hervor-

Kosten. Solange er das Bett aufbaut, konnen die Kunden heben.
in Ruhe den mitgebrachten Flyer studieren und ent-

scheiden, welche Matratzenvariante sie fur ihr Pflegebett

wahlen mochten.
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Unsere Hilfe fur Ihren Verkaufserfolg:

Sie mochten weitere Verkaufsargumente parat haben?
Gerne bieten wir lhnen verschiedene Medien zur Unter-
stltzung an.

Neben dem gedruckten Kundenflyer haben Sie

die Moglichkeit, ein Handmuster einzusetzen, das die
KUBIVENT HybridCare im direkt Vergleich mit einer
Standard-Schaumstoffmatratze haptisch erlebbar macht.

Wenn Sie Ihre Kunden auf dem digitalen Weg erreichen
mochten, bietet eine mafigeschneiderte Mailing-Aktion die
passende Ldsung.

Zur Prasentation der KUBIVENT HybridCare in Ihren
Verkaufs- und Ausstellungsraumen ist ein Roll-Up ein
besonders plakativer Blickfang.

Mehr Komfort fiir lhre Kunden!

Die zwei Lagen der KUBIVENT HybridCare sorgen bei
Ihren Kunden fir mehr Komfort im Pflegebett.

Sie fragen sich wie? Was die Zweischichtigkeit der
KUBIVENT HybridCare so besonders macht,
entnehmen Sie bitte dem beiliegenden Kundenflyer.

Sie kdnnen zwischen Frottee-Bezug und Inko-Bezug
frei wahlen.
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Eine Win-win-Situation fur Kunde und Handler!
Wahlen Sie die KUBIVENT HybridCare!

lhre Kunden profitieren von besserem Komfort, besserer Druckentlastung und besserem Schlaf.

Und bei Ihnen als Handler bleibt durch das Upgrade auf die KUBIVENT HybridCare unterm Strich
ein dickes Plus im Vergleich zum Verkauf einer herkdmmlichen Standardmatratze.
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